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OBJETIVOS

(1) Dar uma viséo introdutéria do ecossistema de tecnologia e inovacao no Brasil e em paises que séo referéncia
mundial no assunto (Israel e EUA).

(2) Introduzir conceitos importantes para aqueles que queiram empreender ou simplesmente entender o processo
de criagcdo de uma startup. O aluno aprendera sobre startups, inovacao e empreendedorismo sob o prisma de um
empreendedor, investidor, agente publico promotor de politicas pré-inovagéo, lider de inovacao aberta de uma cor-
poracdo, ou agente privado promotor do ecossistema de inovacéo.

EMENTA

Ecossistemas de Inovacgéao | Politicas Publicas de Estimulo | Open Innovation | Hubs | Investidores | Modelos de
Negocios | Mindset | MVP | Compliance | Vendas | Equipe | Valuation & Funding | Investment Deck | De Startup a
Scale Up e Além | Entrepreneurship Through Acquisition

PROGRAMA

l. VISAO MACRO

I.1 Introdugéo a Ecossistemas de Inovagéo

I.2 Fatores Determinantes de Ecossistemas Bem Sucedidos (Estudo de Caso: Israel — do Deserto a Startup Nation)
1.3 Politicas Governamentais de Estimulo ao Ecossistema — Exemplos: EUA, Israel e Brasil

I.4 Open Innovation: Parcerias entre Startups e Corporacdes

1.5 O Papel dos Hubs Privados no Fomento ao Ecossistema (Estudo de Casos: Technology Transfer Offices de
universidades, incubadoras, aceleradoras, dentre outros)

1.6 Funding: o Papel dos Investidores — Investidores Anjo, Plataformas de Crowdfunding, Fundos de Venture Capital
(VCs) e Fundos de Private Equity

1. VISAO MICRO

II.1 Tipos de Inovacéo — Inovagao de Produto/Servi¢o, Processo de Fabricagédo, Modelo de Negdcio, ou Forma de
Comercializagao

I1.2 Minset dos Empreendedores (Estudo de Caso: Empreendedor Brasileiro x Israelense — Como Podemos Evoluir)
I1.3 Passo a Passo para Criacdo de uma Startup: da Ideia ao MVP Validado

II.4 Compliance: Cuidados Basicos ao Fundar uma Startup (Registro de Patentes, Registro de Marca, NDA, Non-
Competing Agreements, etc.)



2 _ CONTINUAGAO DE COD 1234

II.5 Vendas: Avaliagdo Prévia da Demanda, Validacédo do Produto, Tragdo de Vendas, Estratégias de Growth
Hacking, Segmentacgéo de Estratégia (Baseado no Livro Crossing the Chasm)

I1.6 Equipe: Definicdo de Perfis, e Atracdo / Retencdo de Talentos (Stock Options, Phantom Stocks, etc.)

II.7 Funding: Instrumentos, Modelagem Financeira e Valuation (Métodos Pré-Geracéo de Receita, Valuation via
Multiplos e Modelo DCF); Conceitos como Cap Table, Term Sheet, Smart Money e Exit

I1.8 Investment Deck: Como Montar (Conteido e Formato)

11.9 De Startup a Scale Up e Além: O Que Distingue Empresas Excepcionais de Outras Empresas (Tépico Baseado
nos Livros Good to Great e Built to Last de Jim Collins)

11.10 Entrepreneurship Through Acquisition (ETA)

AVALIACAO

A nota da G1 sera composta por:

- QUESTIONARIO individual que valera 95% da nota (data: 05/05), e

- Participagdo nas atividades langadas na plataforma WeSpline (lista de exercicios e respostas a perguntas nos
posts) que valerd 5% da nota.

A nota da G2 sera composta por:

- INVESTMENT DECK em grupo de 2 ou 3 pessoas que valera 30% da nota (data: 30/06), e
- QUESTIONARIO individual que valera 70% da nota (data: 07/07)

NF = [G1 + (2*G2)]/ 3
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